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Systematyczny wzrost rynku sprzedaży 
bezpośredniej 
 

 

W 2009 r. wartość  rynku sprzedaży bezpośredniej wynios ła oko ło 2,3 mld 

PLN i by ła o 4% wyższa niż w 2008 r. 

Pod koniec ub.r. sprzedażą bezpośrednią  zajmowa ło się  ponad 869 tys. 

osób. W tym gronie nadal zdecydowanie przewa żają kobiety - stanowią aż 
88% sprzedawców. Dla około 85% dystrybutorów nie jest to g łówne zajęcie, 

a okazja do dorobienia dodatkowych pieniędzy. 

Największą   popularnością   wśród oferowanych produktów cieszy ły  s i ę 
kosmetyki, cho ć ich udzia ł w ogólnej sprzeda ży sektora systematycznie maleje. W ub.r. było to nieco powyżej 68,5% wobec nieca łych 

70% w 2008 r., 74,5% w 2007 r. i aż 85%. w 2005 r. O prawie 1,5% w stosunku do ub.r. spad ła sprzedaż suplementów diety i 
artykułów dietetycznych - w 2009 r. osiągnęła pu łap nieco powyżej 8%. 

Minimalnie wzros ło zainteresowanie sprzętem gospodarstwa domowego (2008 r. - 16,1%, 2009 r. - 16,3%) oraz us ługami 

telekomunikacyjnymi (2008 r. - 0,8%, 2009 r. - 1,1%). Natomiast o blisko 2% w stosunku do 2008 r. wzros ła sprzedaż odzieży, biżuterii 

i innych akcesoriów mody - w 2009 r. wynios ła ona 5%. 

Rynek sprzedaży bezpośredniej rośnie systematycznie i nieprzerwanie od początku lat 90., stanowi ąc znaczące uzupe łnienie 

tradycyjnego handlu sklepowego. Polacy coraz chętniej korzystają z oferty sprzedawców bezpośrednich, pozytywnej zmianie ulega te ż 
wizerunek sektora. Bior ąc pod uwagę korzystne perspektywy jego rozwoju, można za łożyć, że w nadchodzących latach branża będzie 

odgrywa ła coraz większą rolę na rynku pracy. 

Na podstawie: www.forbes.pl, Rynek sprzedaży bezpośredniej wart 2,3 mld z łotych, 21 czerwca 2010 r. 
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