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Systemy zarzgdzania Sprzedaz bezposrednia systematycznie w gore Napisz do Nas

+ Rozw0j i inwestycje
Miniony rok przyniést kolejny wzrost w sektorze sprzedazy bezpos$redniej. Sprzedaz
netto wszystkich przedsiebiorstw sektora na polskim rynku wzrosta w 2009 roku
+ Wprowadzanie firm na gietde 0 4 proc. do ok. 2 miliardéw 280 milionéw ztotych, z czego 1 miliard 815 milionéw
Szkolenia zlotych to sprzedaz przedsigbiorstw-cztonkéw Polskiego Stowarzyszenia Sprzedazy 0800703076
Bezposredniej (PSSB).

Firma od podstaw Zadzwori do Specjalisty

+ Zarzqdzanie

Praca Pod koniec 2009 roku sprzedaza bezposrednia zajmowato sie ponad 869 tys. os6b. W tym gronie
nadal zdecydowanie przewazajq kobiety - stanowig az 88 proc. sprzedawcow. Dla okoto 85 proc.
dystrybutorow nie jest to gtdwne zajecie, a okazja do dorobienia do nierzadko skromnych
dochodow.

+ Ubezpieczenia

POTRZEBUJESZ SZKOLENIA? . L, 3 . . o o
Najwiekszg popularnoscig wsérdd oferowanych produktéw nadal cieszyty sie kosmetyki. Niemniej ich

- udziat w ogdlnej sprzedazy sektora systematycznie maleje. W ubiegtym roku byfo to nieco powyzej
CRERTAYDEAYIRENEROW 68,5 proc. wobec niecatych 70 proc. w 2008 roku, 74,5 proc. w 2007 roku i az 85 proc. w 2005 r.
O prawie 1,5 proc. w stosunku do roku ubiegtego spadta sprzedaz suplementéw diety i artykutow
= dietetycznych - w roku 2009 osiggneta putap nieco powyzej 8 proc.
Fl || Wydawnictwo . . . .
I Minimalnie wzrosfo zainteresowanie sprzetem gospodarstwa domowego (2008 r. - 16,10 proc., 2009
r. - 16,34 proc.) oraz ustugami telekomunikacyjnymi (2008 r. - 0,80 proc., 2009 r. - 1,10 proc.).
@ Zaméw Euroeksperta Natomiast o blisko 2 proc. w stosunku do roku 2008 wzrosta sprzedaz odziezy, bizuterii i innych
A'A zaméw Portfel.pl akcesoriéw mody - w 2009 roku wyniosfa ona 5,01 proc.
Zamow ksiazki
- Dobrej jako $ci produkty, pefna ochrona konsumencka, indywidualne podejScie i osobisty kontakt z

I||||| TWG] panBl klientem, klomfortowe warunki i brak po $piechu przy podejmowaniu, decyzji zakupowej to kluczowe
cechy wyrdzniajgce takg forme sprzedazy - mowi Mirostaw Lubon, dyrektor generalny Polskiego
+ RSS Stowarzyszenia Sprzedazy Bezpo sredniej - W efekcie to nie tylko dobrze i rozwa Znie wydane
pienigdze, ale réwnie cz esto nawigzanie nowych, ciekawych kontaktéw sfuzgcych budowaniu wiezi

* Kontakt miedzyludzkich, ktére trudno przecenié.

Startuj z nami

Sprzedaz bezposrednia to swietny pomyst na znalezienie sobie miejsca na rynku pracy, szczegélnie
w niepewnych ekonomicznie czasach. W takich okresach przybywa chetnych do sprzedazy
i i bezposredniej, ktéra stwarza szanse osiggniecia satysfakcjonujacych zarobkéw przy minimalnym
This text is replaced by the Flash  haxtadzie finansowym. Dla os6b bez kapitatu inwestycyjnego czy specjalistycznego wyksztatcenia to
movie. wyjatkowa okazja do utrzymania dochodéw na przyzwoitym poziomie.

+ Dodaj do ulubionych

Dotyczy to szczegdlnie 0séb z obszaréw dotknietych duzym bezrobociem, powy zej 50. roku zycia,
czesto zepchnietych na margines zycia zawodowego, a takze ludzi mtodych, ktérzy chca rozpoczad
dziatalno$¢ na wtasna reke. Sprzedaz bezposrednia traktowana jest czesto jako dodatkowe zrodto
dochoddéw np. przez studentéw, emerytdw, matki wychowujace dzieci. Dla wielu jest okazjq do
podreperowania domowego budzetu i zasilenia podstawowego zrédta utrzymania. Wartym
podkreslenia atutem sprzedazy bezpos$redniej jest jej egalitarnos¢. Ten sektor jest wolny od
dyskryminacji wiekowej i nie tworzy barier dla 0oséb z podstawowym wyksztatceniem.

Rynek sprzedazy bezposéredniej rosnie systematycznie i nieprzerwanie od poczatku lat
dziewiecdziesigtych, stanowiac znaczace uzupeinienie tradycyjnego handlu sklepowego. Polacy
coraz chetniej korzystaja z oferty sprzedawcéw bezpo $rednich, pozytywnej zmianie ulega tez
wizerunek sektora. Biorac pod uwag e korzystne perspektywy jego rozwoju, mozna zatozyé, ze w
nadchodzacych latach branza bedzie odgrywata coraz wiekszg role na rynku pracy.

Do utworzonego w 1994 roku Polskiego Stowarzyszenia Sprzeda zy Bezpos$redniej nalezy obecnie 17
przedsiebiorstw: ACN, AMC, Amway, Avon, Betterware, Cristian Lay, DLF, Flavon, Forever Living
Products, Herbalife, Lux, Mary Kay, NL, NSA, Oriflame, PartyLite i Vorwerk.

KhA

Polskie Stowarzyszenie Sprzedazy Bezposredniej jest cztonkiem Europejskiej Federacji
Stowarzyszen Sprzedazy Bezposredniej (FEDSA) grupujacej krajowe stowarzyszenia z 27 pafstw
europejskich oraz Swiatowej Federacji Stowarzyszen Sprzedazy Bezpo $redniej (WFDSA), w ktorej
jest ponad 50 stowarzyszen krajowych. Nalezy takze do Polskiej Konfederacji Pracodawcow
Prywatnych ,Lewiatan”. Gtdéwne cele PSSB to m. in.: promocja i staty rozwoj tego kanatu
dystrybucji, podnoszenie poziomu wiedzy spoteczenstwa o sprzedazy bezpo $redniej, wyjasnianie jej
ekonomicznego znaczenia i zalet dla klientédw oraz upowszechnianie i state monitorowanie
przestrzegania zasad ,Kodeksu sprzedazy bezpo $redniej”. Stowarzyszenie wspotpracuje z kilkoma
wyzszymi uczelniami ekonomicznymi w kraju, prowadzi Program Wspierania Przedsiebiorczosci
Studentéw oraz organizuje coroczny konkurs dla studentéw na najlepsza prace dyplomowa o
sprzedazy bezposredniej.

Zrédto: Polskie Stowarzyszenie Sprzedazy Bezpos$redniej
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